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Perspektiven
Praxisnahes Verhandlungstraining für Geschäftsverhandlungen: Im zweitägigen
Präsenzseminar werden die zentralen Prinzipien und Prozesse erfolgreicher
Verhandlungsführung vermittelt. Teilnehmende lernen bewährte Methoden wie das
Harvard-Konzept sowie Ansätze von Mathias Schranner, H.-G. Macioszek und Marshall
B. Rosenberg kennen. Profitieren Sie von der langjährigen Branchenerfahrung des
Trainers aus der Automobilindustrie. Nach dem Workshop sind komplexe
Verhandlungssituationen besser einschätzbar, eine gezielte Vorbereitung möglich und die
eigenen Verhandlungsziele werden sicherer erreicht. Das Training stärkt
Selbstbewusstsein und Souveränität – ein deutlicher Mehrwert für jedes Unternehmen.

Zielgruppe
Dieses zweitägige Präsenzseminar richtet sich an Fach- und Führungskräfte, die ihre
Kompetenzen in Geschäftsverhandlungen gezielt ausbauen möchten. Im Mittelpunkt
stehen praxisnahe Methoden und bewährte Verhandlungsstrategien wie das Harvard-
Konzept sowie Ansätze von Mathias Schranner, H.-G. Macioszek und Marshall B.
Rosenberg. Die Teilnehmenden profitieren von der langjährigen Erfahrung des Trainers in
der Automobilindustrie und erhalten wertvolle Einblicke in die wichtigsten Prinzipien und
Prozesse erfolgreicher Verhandlungsführung. Das Seminar ist ideal für alle, die komplexe
Verhandlungssituationen souverän meistern und ihre Verhandlungsziele nachhaltig
erreichen wollen.

Inhalt
Struktur und Ablauf von Verhandlungen 
Entwicklung von Strategien und Taktiken 
Analyse des eigenen Verhandlungsstils 
Umgang mit schwierigen Verhandlungspartnern und unfairen Praktiken 
Berücksichtigung kultureller Besonderheiten 
Viele praxisorientierte Übungen und Rollenspiele

Alle Termine
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